Т е м а  V
ЭФФЕКТИВНОСТЬ   ПРОМЫШЛЕННОГО

ПРОИЗВОДСТВА

Краткое содержание темы

Экономическое содержание и значение эффективности промыш​ленного производства. Прибыль – основной показатель, характери​зующий результаты хозяйственной деятельности промышленного пред​приятия. Виды прибыли. Методы планирования и распределения при​были. Объективность использования прибыли в оценке хозяйствен​ной деятельности предприятия, работающего в рыночных условиях. Обеспечение эластичности спроса и предложения – условие роста при​были. Рентабельность, ее роль в оценке эффективности промышлен​ного предприятия. Методы расчета рентабельности. Рентабельность изделия. Факторы роста рентабельности и основные направления по​вышения ее уровня.

Процесс промышленного производства основывается на взаимодей​ствии трех основных элементов: основных производственных фондов, оборотных средств и рабочей силы. При использовании средств произ​водства (орудий и предметов труда) работниками материальной сферы обеспечивается выпуск промышленной продукции. Эффективность про​мышленного производства определяется путем сопоставления конеч​ного результата хозяйственной деятельности промышленного предпри​ятия (эффекта) с затратами живого и овеществленного труда на его до​стижение.
Эффект, или конечный результат, хозяйственной деятельности характеризуется различными стоимостными и натуральными показате​лями: объем производства, прибыль, экономия по отдель​ным элементам затрат, общая экономия от снижения себестоимости продукции.

Все затраты, связанные с достижением эффекта, подразделяются на текущие и единовременные. К текущим затратам относятся оплата живого труда; стоимость потребленных материалов, сырья и прочих материальных ресурсов; амортизационные отчисления; затраты на поддержание основных производственных фондов в рабо​тоспособном состоянии (затраты на ремонт) и другие расходы, вклю​чаемые в полную себестоимость промышленной продукции. Едино​временные затраты – это расходы, авансируемые для расширенного воспроизводства основных производственных фондов, совершенствования их структу​ры в целях повышения конкурентоспособности производства и т. п.

Уровень эффективности производства оценивается с помощью                      си​стемы общих (прибыль и рентабельность производства) и частных показателей (производительность труда, капиталоемкость (фондоемкость), материалоемкость продукции).

Производительность труда опре​деляется как отношение выработки промышленной продукции по​следующего года к выработке предыдущего, то есть ее фактической вели​чины к плановой. Рост производительности труда будет наблю​даться, когда фактическая выработка превысит плановую.

Материалоемкость продукции – это стоимость материальных затрат, определенная путем отнесения к себестоимости (либо стоимости вало​вой или товарной продукции). Снижение материалоемкости – одно из направлений повышения эффективности промышленного производства.

Фондоемкость продукции отражает стоимость основных производ​ственных фондов, приходящуюся на 1 руб. стоимости валовой или то​варной продукции. Удельная фондоемкость продукции – стоимость основных производственных фондов, приходящаяся на единицу про​изведенной продукции. При снижении фондоемкости эффективность производства повышается.
Узловые вопросы

1. Прибыль как экономическая категория.

2. Виды прибыли.

3. Направления распределения валовой и чистой прибыли.

4. Прибыль.

5. Основные направления роста прибыли.

6. Рентабельность.

7. Основные направления повышения уровня рентабельности.

8. Система показателей эффективности производства.

1. Прибыль как экономическая категория
Прибыль предприятия является основной целью деятельности любой коммерческой организации и важнейшей экономической категорией. Как экономическая категория прибыль отражает чистый доход, созданный в сфере материального производства, и выполняет ряд функций.

Во-первых, прибыль характеризует экономический эффект, полученный в результате деятельности предприятия. Получение прибыли на предприятии означает, что полученные доходы превышают все расходы, связанные с его деятельностью. 

Во-вторых, прибыль обладает стимулирующей функцией. Это связано с тем, что прибыль является одновременно не только финансовым результатом, но и основным элементом финансовых ресурсов предприятия. Поэтому предприятие заинтересовано в получении максимальной прибыли, так как это является основой для расширения производственной деятельности, научно-технического и социального развития предприятия, материального стимулирования работников. 

В-третьих, прибыль является одним из важнейших источников формирования бюджетов разных уровней.

Учет прибыли позволяет уста​новить, насколько эффективно ведется хозяйственная деятельность. В процессе формирования прибыли отражаются все стороны хозяй​ственной деятельности промышленного предприятия: уровень исполь​зования основных производственных фондов (машин, оборудования), технологии, организации производства и труда.

2. Виды прибыли

В структуре прибыли наибольшая доля приходится на выручку от реализации. Реализация продукции является одним из показателей планирова​ния, оценки хозяйственной деятельности промышленного предприя​тия и основным источником дохода и пополнения бюджета. Денежные средства, поступающие на расчетный счет предприятия за реализован​ную продукцию, называются выручкой от реализации.

Из выручки от реализации продукции возмещаются производственные затраты на из​расходованные материальные ценности, амортизация. Оставшаяся часть – это чистая продукция, или валовой доход. Ис​ключив из валового дохода, или чистой продукции, заработную плату (с учетом отчислений на социальное страхование) получим прибыль от реализации, которая является основной формой накопления промыш​ленного предприятия.

В условиях рыночных отношений прибыль от реализации имеет боль​шое значение, так как стремление к максимизации прибыли стимули​рует товаропроизводителя к увеличению объема производства и реали​зации конкурентоспособной продукции. Снижение выручки и прибы​ли является толчком к выявлению причин и разработке плана органи​зационно-технических мероприятий по их устранению.

Помимо прибыли от реализации результаты хозяйственной деятель​ности оцениваются по валовой (балансовой) и чистой прибыли.

Валовая (балансовая) прибыль включает дополнительно к прибыли от реали​зации прибыль подсобных и обслуживающих производств, не связан​ных непосредственно с основной производственной деятельностью про​мышлен​ного предприятия; прибыль от долевого участия в совместных предприятиях, сдачи имущества в аренду; различные дивиденды, а так​же убытки от прочих хозяйственных операций (например, поступле​ние безнадежных долгов, пени, штрафы, неустойки, уплаченные или полученные в связи с нарушением хозяйственных договоров).

Валовая прибыль учитывает также прибыль или убытки от реализации излишка основных производственных фондов, сверхнормативных за​пасов оборотных средств и прочего имущества. Величина прибыли или убытка от реализации излишних или физически изношенных основ​ных производственных фондов определяется как разница между ликвидационной стоимостью (Цл) и остаточной стоимостью (Цо). При Цл > Цо выручка зачисляется в доход, при Цл < Цо возникает убыток, который уменьшает балансовую прибыль. Валовая прибыль является базой для налогообложения.

Чистая прибыль – часть балансовой прибыли, остающаяся в распоряжении предприятия после уплаты налогов и других обязательных платежей в бюджет, включая финансовые санкции за нарушения налогового законодательства.
3. Направления распределения валовой и чистой прибыли

Валовая прибыль распределяется по двум направлениям. Основная часть отчисляется в бюджет, оставшаяся – используется предприятием на удовлетворение собственных потребностей, предусмотренных фи​нансовым планом.
К первоочередным отчислениям из валовой продукции в бюджет относятся:
– налог на облагаемую прибыль в соответствии с Законом Российской                              Федерации “О налоге на прибыль предприятий и организаций”;

– налог на добавленную стоимость;

– акцизы, т. е. косвенные налоги, дополнительно включаемые в цену и оплачиваемые потребителями этой продукции;

– налог на имущество;

– специальный налог, введенный для формирования бюджетного фон​да финансовой поддержки приоритетных отраслей экономики.

Во вторую очередь отчисляются от прибыли проценты банковского кредита для пога​шения ссуды банков, полученной предприятием на временное воспол​нение недостатка собственных оборотных средств, осуществление ме​роприятий по освоению и выпуску новой продукции и т. п.

После уплаты всех налогов и обязательных платежей (из валовой прибыли) остаётся чистая прибыль. Возможны два способа распределения чистой прибыли – с образованием фондов накопления, социальной сферы и потребления или бесфондовый порядок распределения. Этот вопрос решается в учётной политике предприятия.

Средства фонда накопления направляются на капитальные вложения по финансированию производственного развития предприятия. Фонд предназначается для авансирования меропри​ятий по расширению, реконструкции и совершенствованию производ​ства, приобретению нового оборудования, внедрению прогрессивной технологии и поддержанию конкурентоспособности продукции на уров​не требований рынка.

Средства фонда социальной сферы расходуются на капитальные вложения в развитие социальной сферы: строительство домов отдыха, профилакториев, лагерей труда и отдыха детей и т.п.

Средства фонда потребления направляются на содержание социально-бытовых объектов, дотации на питание и т.п.

4. Прибыль и предпринимательский риск

В условиях рыночных отношений использование показателя прибыли при оценке эффективности хо​зяйственной деятельности предприятия объ​ясняется следующими причинами. Во-первых, прибыль является основным источником жизнеспособности пред​приятия. Во-вторых, прибыль как стоимость прибавочного продукта создается за счет хорошо организованной взаимосвязи и взаимодействия всех под​разделений предприятия.

Величина прибыли зависит от труда основных производственных рабочих, а ее прирост – от сокращения текущих затрат вследствие по​вышения технической вооруженности промышленного предприятия, совершенствования структуры парка основного технологического оборудования в целях повышения доли прогрессивного оборудования и сокращения среднего возраста единицы установленного оборудования.

Между тем прибыль как абсолютная величина не пол​ностью отражает деятельность предприятия, связанную с производством и реализацией продукции, поскольку на нее оказывают влияние две группы факторов: факторы, зависящие от деятельности предприятия (формирование себестоимости и плановой цены, конкурентоспособ​ность продукции и уровень организации производства, производитель​ность труда и рациональное использование материальных и энергети​ческих ресурсов и т. п.); факторы, не зависящие от возможностей предприятия (уровень цен на используемые в производстве ресурсы и сырье, предложения на рынке, сокращение числа конкурентов и появление рыночных ниш и т. п.). Поэтому прирост прибыли обеспечивается при определенной вероятности риска. Риск и прирост прибыли, а также прибыль вообще – это объек​тивные условия товарного производства, т. е. рыночных отношений, которые тесно связаны между собой неопределенностью.

Для товаропроизводителя наиболее высокая степень вероятности при​ходится на риск возникновения потерь, что является следствием частых отклонений в сопряженности спроса и предложения, т. е. запланирован​ного изменения коэффициента ценовой эластичности спроса и предло​жения.

Например, при отсутствии достаточно объективной информации об экономической ситуации на рынке товаров производитель может пойти на расширение производства и увеличение объема какой-то номенклату​ры товара, что связано с определенной вероятностью риска. Если рынок к моменту появления дополнительного объема товара будет достаточно насыщен аналогичной продукцией, то возникнет перенасыщение (избыток) товаров, что приведет к сокращению объема реализации или сни​жению цен и, как следствие, возникновению потерь. Если на рынке на​блюдается дефицит, тогда товаропроизводителя ждет финансовый успех.

Таким образом, проблема риска в условиях рыночных отношений относится к одной из важнейших, особенно если все экономиче​ские процессы хозяйственной деятельности промышленного предприя​тия протекают в условиях нестабильности.

Риск может возникать в результате увеличения объема производ​ства, повышения ставки налога, изменения стоимости основных про​изводствен​ных фондов и оборотных средств.

Предпринимательский риск – это вероятностная оценка возмож​ности возникновения потерь в деятельности промышленного предпри​ятия. В экономической литературе выделяются три степени риска.

Допустимый риск возникает, когда потери от риска не превышают запланированной прибыли предприятия.

Критический риск отражает потери, величина которых превышает плановую прибыль.

Катастрофический риск – экономическая ситуация, когда потери от риска превышают плановую прибыль, а товаропроизводитель дол​жен реализовывать активы предприятия для возмещения убытков. Дан​ная степень риска является условием или причиной банкротства пред​приятия.

Степень риска может быть определена как отношение, где в числителе – чистая прибыль, а в знаменателе – коэффициент дисконтирования, скорректированный на временной интервал.

Каждое предприятие имеет определенные показатели риска, кото​рые устанавливаются экспертным путем, например, объем товарной и реализованной продукции, текущие издержки производства, процент​ная ставка кредита. 

Влияние каждого из показателей риска оце​нивается с помощью коэффициента чувствительности, который пока​зывает, на сколько процентов изменится величина прибыли в отчет​ном году по сравнению с плановым при изменении значения одного из показателей риска на один процент при постоянном значении других показателей. Чем больше коэффициент чувствительности по данному показателю риска, тем сильнее его влияние на величину прибыли.

5.Основные направления роста прибыли

Абсолютная величина прибыли формируется в основном за счет двух источников. Первый источник отражает монопольное право на произ​водство и реализацию определенной номенклатуры продукции, а так​же новой продукции, основанной на новых технических решениях, ко​торые отвечают требованиям рынка, и пользующейся высоким спро​сом. Второй источник предусматривает образование прибыли от реа​лизации всей номенклатуры выпускаемой продукции, которая имеет конкурентов на рынке.

Поэтому со стороны товаропроизводителя тре​буется постоянный контроль за положением на рынке и эффективная работа службы маркетинга и подразделений предприятия, осуществля​ющих выполнение плана организационно-технических мероприятий по снижению текущих издержек производства, изменению номенклатуры выпускаемой продукции, обеспечению конкурентоспособности произ​водства и продукции.

Основными направлениями роста прибыли являются:

– увеличение объема производства, благодаря которому сокращаются условно-постоянные расходы на единицу продукции;

– внедрение более прогрессивного оборудования, что способствует экономии живого труда (заработной платы); при этом общая сумма труда, заключенного в единице продукции, уменьшается;

– снижение расхода материальных ресурсов на единицу продукции в результате приближения размера заготовки к размеру детали;

– изменение рыночных цен на ресурсы и продукцию, реализуемую на рынке;

– изменение номенклатуры выпускаемой продукции.

6. Рентабельность

Для оценки эффективности работы промышленного предприятия использование только показателя прибыли недостаточно. Например, два предприятия получают одинаковую прибыль, но имеют различную стоимость производственных фондов, т. е. основных производствен​ных фондов и оборотных средств. Более эффективно работает то пред​приятие, у которого стоимость производственных фондов меньше. Та​ким образом, для оценки эффективности работы промышленного пред​приятия необходимо сопоставить прибыль и стоимость производствен​ных фондов, с помощью которых она создана.

Рентабельность – доходность, прибыльность, показатель экономи​ческой эффективности деятельности промышленного предприятия, ко​торый отражает конечные результаты хозяйственной деятельности. Она рассчитывается как отношение прибыли к среднегодовой стои​мости основных производственных фондов и оборотных средств.

В зависимости от вида прибыли, положенной в основу расчета, различают валовую (балансовую) и чистую рентабельность.

При формировании цен на промышленную продукцию может исполь​зоваться рентабельность отдельного изделия, которая рассчитывается как отношение прибыли от реализации изделия к его себестоимости.

7. Основные направления повышения уровня рентабельности
Повышение уровня чистой рентабельности может быть достигнуто в резуль​тате ряда следующих мероприятий.

1) Повышение оптовых цен вследствие повышения качества продукции.

2) Снижение себестоимости продукции: для материалоемких отраслей промышленности вследствие экономии материальных ресурсов; для трудоемких – роста производительности труда, для фондоемких – улучшения использования основных производственных фондов; для энергоемких – экономии топлива и электроэнергии.

3) Увеличение объема производства за счет внутрипроизводственных резервов без привлечения дополнительных капитальных вложений для расширения производства и увеличения стоимости производственных запасов.

4) Осуществление структурных сдвигов в ассортименте выпускаемой продукции. Ассортимент выпускаемой продукции оказывает непосредственное влия​ние на прибыль. При изменении структуры ассортимента в сторону увеличения доли продукции с более высоким уровнем рентабельности и продукции повышенного спроса можно достичь значительного прироста прибыли.

5) Улучшение использования основных производственных фондов и оборотных средств. Среднегодовая стоимость основных производственных фондов за​висит от их структуры, возрастного состава парка оборудования, нали​чия физически изношенного и морально устаревшего оборудования. Большое значение имеет уровень использования парка оборудова​ния, т. е. увеличение коэффициентов загрузки (сокращение внутрисменных потерь) и сменности работы оборудования (сокращение целосменных простоев). Каждый из этих факторов влияет не только на среднегодовую стоимость основных производственных фондов, но и на объем производства, текущие издержки производства, качество про​дукции и т. п.

В свою очередь в результате улучшения использования основных производственных фондов, особенно ее активной части, образуется эко​номия материальных и энергетических ресурсов, снижаются амортиза​ционные отчисления. На уровень рентабельности определенное влия​ние оказывает реализация излишнего оборудования: во-первых, сокра​щается среднегодовая стоимость основных производственных фондов; во-вторых, уменьшаются амортизационные отчисления на единицу про​дукции и абсолютная величина налога на имущество.

Улучшение использования оборотных средств также способствует росту уровня рентабельности за счет сокращения длительности одного обо​рота, уменьшения материалоемкости и энергоемкости и т. п.

8. Система показателей эффективности производства

Эффективность производства – отношение результата производственной деятельности к затратам.

Эффективность производства характеризуется системой показателей, из которых наиболее важными являются рентабельность производства, рентабельность продукции, а также материалоемкость производства, фондоемкость производства и трудоёмкость продукции  (величина, обратная производительности труда). 

В зависимости от целей анализа применяются прямые или обратные показатели эффективности производства. 

К прямым относятся показатели рентабельности, фондоотдачи и производительности труда. Их увеличение свидетельствует о росте эффективности производства.

К обратным показателям относятся показатели материальности, фондоемкости и трудоёмкости производства. Повышение эффективности производства находит отражение в снижении этих показателей. 

Эффективность промышленного производства

	ПР
	прибыль

	∆ПР
	прирост прибыли

	ПРреал
	прибыль от реализации товарной продукции

	ПРвал
	валовая прибыль

	ПРчист
	чистая прибыль

	ПРбал
	балансовая прибыль

	ПРпл
	плановая прибыль

	R
	рентабельность

	∆R
	прирост рентабельности

	Rвал
	валовая рентабельность

	Rпл
	плановая рентабельность

	Rф
	фактический уровень рентабельности

	Rчист
	чистая рентабельность

	Rотч
	отчетная рентабельность

	Rбаз
	базисная рентабельность

	ПR
	порог рентабельности

	Д(У)пш
	доход (убыток) от пени, штрафов

	Д(У)внереал
	доход (убыток) от внереализационной деятельности 

	Д(У)реал имущ
	доход (убыток) от реализации имущества

	Цi
	рыночная цена единицы i-ой продукции

	Цл
	ликвидационная цена объекта

	Цо
	остаточная стоимость ликвидируемого объекта

	Цфi
	стоимость реализации i-х излишних основных фондов

	Сi
	себестоимость единицы i-ой продукции

	Qi
	годовой объем реализации i-ой товарной продукции 

	ТПi
	стоимость годового объема i-ой товарной продукции

	ТПнi
	стоимость i-ой товарной продукции (остатки) на начало года

	ТПкi
	стоимость i-ой товарной продукции (остатки) на конец года

	РП
	стоимость реализованной продукции

	РП'
	стоимость реализованной продукции без переменных затрат

	n
	количество номенклатурных позиций реализуемой продукции

	b
	количество ликвидируемых объектов

	Нi
	средняя норма (ставка) налога на i-е изделие

	ПФф
	фактическая стоимость производственных фондов

	ПФпл
	плановая стоимость производственных фондов
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	среднегодовая стоимость производственных фондов
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	среднегодовая стоимость основных фондов
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	среднегодовая стоимость оборотных средств

	ξз
	доля переменных затрат 

	ξрп
	доля уменьшенной стоимости реализованной продукции

	Зпост
	постоянные затраты

	Зпер
	переменные затраты
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Основные формулы
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	∆ПРабс
	= 
	ПРотч – ПРпл

	∆ПРотн
	= 
	∆ПРабс / ПРпл · 100%

	Rвал
	=
	ПРвал / 
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	=
	ПРпл / ПФпл · 100%

	Rф
	=
	ПРф / ПФф · 100%
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	Rбал
	= 
	ПРбал / 
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	∆Rабс
	=
	Rотч – Rбаз

	∆Rотн
	=
	∆Rабс / Rбаз · 100%

	ПR
	=
	Зпост / ξрп

	ξрп
	=
	РП' / РП

	РП
	=
	ТПн + ТП – ТПк

	РП'
	=
	ПР + Зпост

	РП'
	=
	РП - Зпер

	Qi
	=
	ТПнi + ТПi - ТПкi
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