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1. [bookmark: _Toc309506652]Краткое резюме проекта 
(основные цифры и итоги)


[bookmark: _Toc309506653][bookmark: _Toc324794864]2. НАИМЕНОВАНИЕ УчастникА проекта 
(1 страница)




[bookmark: _Toc324503579][bookmark: _Toc324794865][bookmark: _Toc309506654]3. Наименование, краткое описание и цели Проекта (СТАДИИ ПРОЕКТА)
[bookmark: _Toc324794866](не более 2 страниц)


[bookmark: _Toc324794867]3.1. Полное наименование Проекта:


[bookmark: _Toc324794868]3.2. Краткое резюме Проекта (не более 7 предложений с указанием имеющихся наработок и основных целей реализации Проекта):


[bookmark: _Toc324794869]3.3. Продукт


[bookmark: _Toc324794871]3.4. Стадия Проекта:



[bookmark: _Toc324794872]3.5. Цель текущей стадии Проекта (не более 3 предложений):


3.6. Наличие собственных возможностей и ресурсов для реализации Проекта:


[bookmark: _Toc324794873]3.7. Сумма инвестиций:






[bookmark: _Toc324794877][bookmark: _Toc309506655]4. Проблема и предлагаемое решение
[bookmark: _Toc324794878](не более 2 страниц)

[bookmark: _Toc324794879]4.1. Проблема, на решение которой направлен Проект:

4.1.1. Описание проблемы и ее актуальности для глобального рынка:

4.1.2. Ссылки на исследования и материалы из авторитетных источников, подтверждающие актуальность проблемы:

4.1.3. Основные мировые тенденции в отрасли и ссылки на соответствующие исследования и материалы из авторитетных источников:


[bookmark: _Toc324794880]4.2. Предлагаемое решение:

4.2.1 Описание продукта, описание предлагаемого решения

4.2.2. Как реализация Проекта решает описанную проблему:

4.2.3. Как в настоящее время решается описанная проблема:

[bookmark: _Toc324503581][bookmark: _Toc324794882]


[bookmark: _Toc309506656]5. Рынок
[bookmark: _Toc324794883](не более 2 страниц)


[bookmark: _Toc324794884]5.1. Область применения и ключевые потребители:

5.1.1. Основные потребители продукта (технологии): 

5.1.2. Ключевые факторы принятия ими решения:


[bookmark: _Toc324794885]5.2. Целевые рынки и их параметры:

5.2.1. Оценка потенциального объема рынка решения (в денежном и количественном выражении), его динамики за последние годы и на будущие, будущее позиционирование Участника проекта на нем:

5.2.2. Описание тенденций рынка:

5.2.3. Описание места на рынке компаний, реализующих конкурирующие технологии:

5.2.4. Целевые сегменты рынка (с указанием тех, на которые Участник проекта планирует выходить в первую очередь):

5.2.5. Барьеры и факторы успеха при выходе на целевой рынок:

5.2.6. Целевые географические рынки Проекта и план (очередность) выхода на эти рынки:

5.2.7. Ссылки на соответствующие исследования рынков (на русском или английском языках):

[bookmark: _Toc324503582][bookmark: _Toc324794886]
[bookmark: _Toc309506657]6. Сравнение с аналогами (Конкурентами)
[bookmark: _Toc324794887](не более 2 страниц)

[bookmark: _Toc324794888]6.1. Конкурирующие решения на рынке:
 
6.1.1. Наиболее близкие аналоги решения, представленные на рынке:


[bookmark: _Toc324794889]6.2. Сравнительный анализ:

6.2.1. Ключевые преимущества решения Участника проекта над аналогами, представленными на рынке и находящимися на стадии разработки (с обоснованием):

6.2.2. Таблица сравнения решения Участника проекта с наиболее близкими аналогами по характерным ключевым параметрам:

	Аналоги
	Стадия (представлено на рынке / в стадии разработки)
	Цена, руб.
	Параметр 1
	
	…
	Параметр N

	1. Решение Участника проекта
	
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	
	

	…
	
	
	
	
	
	

	N
	
	
	
	
	
	


[bookmark: _Toc324503583][bookmark: _Toc324794890]

[bookmark: _Toc309506658]7. Технология (УПРАВЛЕНЧЕСКАЯ, ОРГАНИЦЗАЦИОННАЯ, ТЕХНОЛОГИЧЕСКАЯ)
[bookmark: _Toc324794891](не более 5 страниц)


[bookmark: _Toc324794892]7.1. Описание технологии:



[bookmark: _Toc324503584][bookmark: _Toc324794895]8. БИЗНЕС-МОДЕЛЬ
[bookmark: _Toc324794896](не более 2 страниц)
Показать взаимосвязи в структуре модели, что будет приносить прибыль.

[bookmark: _Toc324794897]8.1. Направления коммерциализации Проекта (в ближайшей перспективе и в будущем):

[bookmark: _Toc324794898]8.1.1. Направление 1:

[bookmark: _Toc324794899]8.1.2. Направление 2:

[bookmark: _Toc324794900]8.1.3. Направление 3:








Бизнес-модель (схема). Стрелками обозначить связи, которые создают прибыль

[image: ]



8.2. Бизнес-модель конкурентов (и выручка по каждому продукту (описать очень кратко – только основное)):


[bookmark: _Toc324794901]8.3. Стратегия продаж:

[bookmark: _Toc324794902]8.3.1. Методы продвижения продукции на выбранный сегмент рынка:

[bookmark: _Toc324794903]8.3.2. Барьеры выхода на рынок:

[bookmark: _Toc324794904]8.3.3. Политика ценообразования:


[bookmark: _Toc324794905]8.4 Объем выручки

[bookmark: _Toc324794906]8.4.1 Ожидаемая дата начала продаж

[bookmark: _Toc324794907]8.4.2 Объем выручки

	НАПРАВЛЕНИЯ ПРОДАЖ
	2015
	2016
	2017
	2018
	2019
	Итого:

	Общий объем продаж, руб.
	
	
	
	
	
	

	Направление 1
	
	
	
	
	
	

	Направление 2
	
	
	
	
	
	

	Направление 3
	
	
	
	
	
	





[bookmark: _Toc324794908]8.5. Примеры историй успеха в индустрии 
[bookmark: _Toc324503585][bookmark: _Toc324794909]


[bookmark: _Toc309506659]9. Команда Проекта
[bookmark: _Toc324794910](не более 3 страниц)

[bookmark: _Toc324794911]9.1. Описание организационной структуры и модели корпоративного управления в организации – Участнике проекта:

9.1.1. Организационная структура Участника проекта (в виде блок-схемы с подписями). 
9.1.2. Модель корпоративного управления в организации – Участнике проекта (определение перечня органов управления, а также их полномочий):


9.2. Ключевые разработчики и менеджеры Проекта:

[bookmark: _Toc324794912]9.2.1. Краткие данные по 5 ключевым членам команды Проекта:

	
	Роль в проекте
	Заработная плата, руб./мес.
	Доля участия в акционерном капитале компании, %

	Сотрудник 1
	
	
	

	Сотрудник 2
	
	
	

	Сотрудник 3
	
	
	

	…
	
	
	





9.3. Меры по долгосрочной мотивации и удержанию ключевых членов команды (заработная плата, участие в капитале, лицензионные договоры и т.д.):


[bookmark: _Toc309506660][bookmark: _Toc324794916]10. ТЕКУЩИЙ СТАТУС ПРОЕКТА
(не более 2 страниц)

[bookmark: _Toc324794917]10.1. История и предпосылки возникновения Проекта, динамика реализации Проекта до настоящего времени (если имеется):

[bookmark: _Toc324794918]10.2. Текущий статус Проекта (результаты, достигнутые по Проекту на текущий момент, с указанием подтверждающих документов и иных материалов):


[bookmark: _Toc324794919]10.3. Финансовое положение Участника проекта (если проект начинается не с нуля):

10.3.1. Основные финансовые показатели Участника проекта за последние 3 года: 
- выручка:
- прибыль:
- активы:

10.3.2. Текущий источник финансирования Проекта:


[bookmark: _Toc324794920][bookmark: _Toc324795007]10.4. Потребности в нефинансовых ресурсах Фонда (оборудование / PR / офисные помещения / …) 


[bookmark: _Toc324794921]10.5. История реализации Проекта:

Когда, кем и какие денежные средства были предоставлены Участнику проекта и иным организациям по тематике данного Проекта, и какие результаты были достигнуты на каждом этапе:



[bookmark: _Toc324794922]10.6. Риски Проекта и возможности по их снижению:

10.6.3. Вероятность достижения результатов Проекта на его текущей Стадии (с обоснованием):
[bookmark: _Toc324503587][bookmark: _Toc324794923]


[bookmark: _Toc324503588][bookmark: _Toc324794927][bookmark: _Toc309506661]12. План Развития
[bookmark: _Toc324794928](не более 2 страниц)


12.1. Укрупненный план развития (с текущего момента до достижения результатов коммерциализации результатов реализации Проекта):

[bookmark: _Toc324794930]12.1.1. План по привлечению инвестиций:

[bookmark: _Toc324794931]12.1.2. План коммерциализации (в перспективе ближайших 5 лет):

12.1.3. Срок создания коммерческой версии продукта (начало продаж):


[bookmark: _Toc324794932]12.2. Финансирование развития Проекта:

12.2.1. Требуемый объем финансирования для реализации текущей стадии Проекта 
· Указать потенциальные источники финансирования:


[bookmark: _Toc324794935][bookmark: _Toc309506662]13. Бюджет
[bookmark: _Toc324794936](не более 7 страниц)


13.1. План финансирования по этапам, руб.:

	 
	Этап 1
(с ДД.ММ.ГГГГ по ДД.ММ.ГГГГ)
	Этап 2
(с ДД.ММ.ГГГГ по ДД.ММ.ГГГГ)
	Этап 3
(с ДД.ММ.ГГГГ по ДД.ММ.ГГГГ)
	…
	Итого


	Инвестор 1
	
	
	
	
	

	Инвестор 2
	
	
	
	
	

	Всего
	
	
	
	
	




13.2. Мероприятия по реализации Проекта и результаты по этапам:

Этап 1.

	№

	Описание мероприятия

	Результат

	Иное


	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	…
	
	
	



Этап 2.

	№

	Описание мероприятия

	Результат

	Иное


	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	…
	
	
	



Этап 3.

	№

	Описание мероприятия

	Результат

	Иное


	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	…
	
	
	




13.3. Смета Проекта:

	№ 
	Статья расходов
	Запланированные по Смете расходы, руб.

	
	
	из средств Инвестор 1

	из средств Инвестор 2
	Итого

	1
	2
	3
	4
	5

	1.
	Капитальные затраты
	
	
	

	2.
	Затраты на расходные материалы
	
	
	

	3.
	Фонд оплаты труда
	
	
	

	4.
	Прочие расходы
	
	
	

	
	Включая:
	
	
	

	    4.1
	Расходы на услуги (работы) третьих лиц
	
	
	

	    4.2
	Расходы на аренду помещения
	
	
	

	ИТОГО РАСХОДОВ ПО ЭТАПУ: 
	




13.4. Капитальные затраты. Детализация:

	Наименование*
	Назначение
	Обоснование необходимости покупки оборудования**
	Цена, руб.
	Обоснование цены***
	Кол-во, шт
	Стоимость, руб.

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	0,0

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	0,0

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	0,0

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	0,0

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	0,0

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	0,0

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	0,0

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	0,0

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	0,0

	ИТОГО
	0,0



13.5. Затраты на расходные материалы. Детализация:

	Материал
	Контрагент
	Кол-во материала (единиц)
	Цена материала (руб./ед.)
	Стоимость материала, руб.

	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 

	ИТОГО
	0,0





13.6. Фонд оплаты труда (включая налоги и обязательные взносы). Детализация (заполняется по каждому Этапу):

	Должность
	Фамилия/вакансия
	Ставка, руб. /мес. 
	2015
	2016
	Сумма, руб.

	
	
	
	1
	2
	3
	4
	1
	2
	3
	4
	

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	0,0

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	0,0

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	0,0

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	0,0

	ИТОГО
	0,0




13.7. Прочие расходы. Налоги. 

	Статья расхода
	Назначение
	Стоимость, руб.

	 
	 
	 

	 
	 
	 

	 
	 
	 

	
	
	

	ИТОГО
	0,0




[bookmark: _Toc324503590][bookmark: _Toc324794937]14. ИНВЕСТОР
[bookmark: _Toc324794938][bookmark: _GoBack](1 страница)
Обосновать, для чего нужен соинвестор для дополнительного финансирования

[bookmark: _Toc324794939]14.1. Соинвестор Проекта:

14.1.1. Наименование:


14.1.2. Планы по привлечению дополнительного финансирования (включая долговое) на следующую Стадию:


image1.emf
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