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Введение.
Процесс глобализации привел к тому, что в конкурентной борьбе каждый участник рынка находится в поиске уникального подхода к ведению бизнеса, и стремится наиболее эффективно распределять финансовые ресурсы. 
Прибыль занимает ведущее место в обеспечении самофинансирования предприятий и объединений, являясь источником производственного и социального развития, возможности которых во многом определяются тем, насколько доходы превышают затраты.
Тема прибыли и рентабельности особенно остра для российских предприятий, поскольку затяжной экономический кризис, санкции, составляющими которого являются высокие налоги и неплатежи, значительно обесценивают получаемые прибыли. К тому же оказавшись с начала реформ в условиях «свободного экономического плавания», предприятия уже не могут полагаться на государственную поддержку, они все больше действуют в условиях самоокупаемости и самофинансирования.
Реальное положение в экономике сегодня таково, что из всех возможных источников инвестирования, реальным для предприятий остается лишь акционирование и использование части прибыли (так как амортизационные отчисления сегодня практически не идут на инвестиционные цели, а банковский кредит пока недоступен, из-за высоких процентных ставок).
Актуальность исследования обусловлена тем, что грамотное управление прибылью и рентабельностью на предприятии позволяет участнику рынка вести безубыточную деятельность предприятия, и наиболее эффективно распределять финансовые ресурсы. 
Объект исследования: ООО «Газпром добыча Надым».
Предметом исследования: прибыль и рентабельность предприятия.
Цель курсовой работы: провести анализ прибыли и рентабельности предприятия, выявить недостатки управления.
В соответствии с поставленной целью курсовой работы необходимо решить следующие задачи:
1)изучить теоретические положения анализа прибыли и рентабельности предприятия;
2)провести анализ прибыли и рентабельности предприятия на примере ООО «Газпром добыча Надым»;
3)разработать мероприятия по совершенствованию управления прибылью и рентабельностью.
При написании данной работы были использованы следующие методы исследования: описательно-аналитический, сравнительный метод, анализ документов, обобщении полученной информации.
Информационную базу исследования составили учебники, научные статьи отечественных и зарубежных специалистов в области экономической науки, данные официальных электронных сайтов, основополагающие законодательные акты. 























Глава 1. Теоретические основы управления прибылью и рентабельностью
1.1. Прибыль: экономическая сущность, виды и факторы влияния на нее.
 Показатели финансовых результатов характеризуют абсолютную эффективность хозяйствования предприятия. Прибыль и доход являются основными показателями финансовых результатов производственно-хозяйственной деятельности предприятия. 
Доход – это выручка от реализации продукции (работ, услуг) за вычетом материальных затрат. Он представляет собой денежную форму чистой продукции предприятия, т.е. включает в себя оплату труда и прибыль. 	Доход характеризует общую сумму средств, которая поступает предприятию за определенный период и за вычетом налогов может быть использована на потребление и инвестирование. Доход иногда является объектом налогообложения. В этом случае после вычета налога он подразделяется на фонды потребления, инвестиционный и страховой. Фонд потребления используется на оплату труда персонала и др. выплаты. 
Прибыль – это часть выручки, остающаяся после возмещения всех затрат на производство и сбыт продукции.
Различают следующие виды прибыли:
1. Нормальная прибыль – это номинальная плата, которой вознаграждаются предпринимательские способности, применяемые на данной фирме, т.е. это – минимальный доход, который должен получать предприниматель, чтобы оставаться в данном бизнесе. Он не должен быть меньше прибыли, которую предприниматель мог бы получать в другой, выгодной для себя сфере деятельности, но «упускается» им. Практически нормальна прибыль определяется самим предпринимателем как оценка альтернативных возможностей приложения своей предприимчивости.
2. Бухгалтерская прибыль - разность между общей выручкой от реализации продукции и внешними (бухгалтерскими) издержками производства.
3. Экономическая прибыль – разность между выручкой от реализации продукции и экономическими издержками производства (внешние плюс внутренние, включая нормальную прибыль).
Прибыль характеризует конечный финансовый результат предпринимательской деятельности предприятия, наиболее полно, раскрывающей эффективность производства, объем и качество произведенной продукции, состояние производительности труда, уровень себестоимости. Показатели прибыли являются важнейшими для оценки производственной и финансовой деятельности предприятия. Они характеризуют степень его деловой активности и финансового благополучия. По прибыли определяется уровень отдачи авансированных средств и доходность вложений в активы предприятия. Прибыль оказывает также стимулирующее воздействие на укрепление коммерческого расчета, интенсификацию производства. Доля чистой прибыли, оставшейся в распоряжении предприятия после уплаты налогов и других обязательных платежей, должна быть достаточной для финансирования расширения производственной деятельности, научно-технического и социального развития предприятия, материального поощрения работников. 
Помимо этого прибыль является важным фактором в оценке потенциальным инвестором возможностей компании, служит показателем эффективного использования ресурсов, т.е. необходима для оценки деятельности фирмы и ее возможностей в будущем.
Свою роль играют и убытки. Они высвечивают ошибки и просчеты в направлении средств, организации производства и сбыта продукции. Прибыль как главный результат предпринимательской деятельности обеспечивает потребности самого предприятия и государства в целом. Поэтому, прежде всего, важно определить состав прибыли предприятия. Емким информативным показателем является валовая прибыль. 
Валовая прибыль - сумма прибылей (убытков) предприятия от реализации продукции и доходов (убытков), не связанных с ее производством и реализацией.
Общая величина прибыли предприятия (валовая прибыль) состоит из трех частей: 
1) прибыли от реализации продукции - как разницы между выручкой от реализации продукции (без учета НДС и акцизного сбора) и ее полной себестоимостью; 
2) прибыли от реализации материальных ценностей и иного имущества (это разница между ценой их продажи и затратами на их приобретение и реализацию); 
3) прибыли от внереализационных операций, т.е. операций, непосредственно не связанных с основной деятельностью (доходы по ценным бумагам, от долевого участия в совместных предприятиях; сдачи имущества в аренду; превышение суммы полученных штрафов над уплаченными и др.). 					
       Чистая прибыль представляет собой разницу между валовой прибылью и налогом на прибыль. Она остается в распоряжении предприятия и направляется в фонды потребления и накопления. Из фонда потребления чистая прибыль расходуется на следующие цели: оплата путевок работникам, премии, подарки и т.п. Из фонда накопления предприятие финансирует инвестиционные расходы: приобретение новых основных фондов, строительство, реконструкцию, модернизацию, приобретение акций других предприятия и т.п.
Необходимость и важность определения состава валовой прибыли обусловлена следующим:
- во-первых, в связи с тем, что подавляющую часть валовой прибыли (95-97%) предприятие получает от реализации товарной продукции, анализу именно этой составляющей должно быть уделено главное внимание;
- во-вторых, не смотря на это, абстрагироваться от рассмотрения состава и структуры прибыли от реализации имущества и внереализационных доходов, а также факторов, влияющих на их изменения, никак нельзя.
Так как прибыль — важнейший показатель, характеризующий финансовый результат деятельности предприятия, то в увеличении прибыли заинтересованы все участники производства. Прибыль относят к показателям экономического эффекта, но не эффективности, так как абсолютная сумма прибыли не позволяет судить об отдаче вложенных средств. 
Таким образом, анализ динамики валовой прибыли, темпов ее прироста, факторов, влияющих на величину прибыли и темпы ее прироста, себестоимости, выручки представляет значительный интерес. Полезную информацию можно почерпнуть из анализа динамики доли чистой прибыли в валовой. Если доля чистой прибыли растет, это свидетельствует об оптимальной величине уплачиваемых налогов, заинтересованности предприятия в результатах работы и эффективном хозяйствовании [15, с.31].
Чтобы управлять прибылью, необходимо раскрыть механизм ее формирования, определить влияние и долю каждого фактора ее роста или снижения.
На величину прибыли и ее динамику воздействуют факторы, как зависящие, так и не зависящие от усилий предприятия. Практически вне сферы воздействия предприятия находятся конъюнктура рынка, уровень цен на потребляемые материально-сырьевые и топливно-энергетические ресурсы, нормы амортизационных отчислений. В известной степени зависят от предприятия такие факторы, как уровень цен на реализуемую продукцию и заработная плата. К факторам, зависящим от предприятия, относятся уровень хозяйствования, компетентность руководства и менеджеров, конкурентоспособность продукции, организация производства и труда, его производительность, состояние и эффективность производственного и финансового планирования [1, с. 47].
По каждому из этих элементов выделяются группы экстенсивных и интенсивных факторов.
К экстенсивным относятся факторы, которые отражают объем производственных ресурсов (например, изменение численности работников, стоимости основных фондов), их использования по времени (изменение продолжительности рабочего дня, коэффициента сменности оборудования и др.), а также непроизводительное использование ресурсов (затраты материалов на брак, потери из-за отходов).
К интенсивным относятся факторы, отражающие эффективность использования ресурсов или способствующих этому (например, повышение квалификации работников, производительности оборудования, внедрение пр 
Перечисленные факторы влияют на прибыль не прямо, а через объем реализуемой продукции и себестоимость, поэтому для выявления конечного финансового результата необходимо сопоставить стоимость объема реализуемой продукции и стоимость затрат и ресурсов, используемых в производстве.
Прибыль от реализации продукции, работ, услуг занимает наибольший удельный вес в структуре валовой прибыли предприятия. Ее величина формируется под воздействием ряда факторов, важнейшими из которых являются: себестоимость, объем реализации, уровень действующих цен.
Важнейшим из них является себестоимость. Под себестоимостью продукции понимают все затраты предприятия на производство и реализацию продукции, а именно — стоимость природных ресурсов, сырья, основных и вспомогательных материалов, топлива, энергии, основных производственных фондов, трудовых ресурсов и прочих расходов по эксплуатации [18, с. 55].
Количественно в структуре цены себестоимость занимает значительный удельный вес, поэтому она заметно сказывается на росте прибыли при прочих равных условиях.
К показателям снижения себестоимости относятся следующие показатели:
- показатели, связанные с повышением технического уровня производства (внедрение новой прогрессивной технологии, модернизация оборудования, изменение конструкции и технических характеристик изделий);
- показатели, связанные с улучшением организации труда и управления (совершенствование организации, обслуживания и управления производством, сокращение затрат на управление, сокращение потерь от брака, улучшение организации труда).
Основными задачами анализа себестоимости промышленной продукции являются:
-  установление динамики важнейших показателей себестоимости;
-  определение затрат на рубль товарной продукции;
-  выявление резервов снижения себестоимости.
Анализ затрат на производство по элементам и статьям калькуляции, проводится с целью выявления отклонений, определения состава элементов и статей калькуляции, удельный вес каждого элемента в общей сумме затрат на производство, изучение динамики за ряд прошлых лет, выявление факторов, которые вызвали изменения в элементах и статьях затрат и повлияли на себестоимость продукции.



1.2. Рентабельность предприятия: экономическая сущность, виды и факторы влияния на нее, методика расчета.
Рентабельность – один из важнейших показателей эффективности производства. Предприятие работает рентабельно, если доходы, полученные им в результате поизводственно-хозяйственной деятельности, превышают расходы на производство работ. Рентабельность отражает уровень прибыльности относительно определенной базы. 
Показатели рентабельности измеряют доходность предприятия с различных позиций и группируются в соответствии с интересами участников экономического процесса. Они являются важными характеристиками факторной среды формирования прибыли и дохода предприятия. По этой причине они служат обязательными элементами сравнительного анализа и оценки финансового состояния предприятия. При анализе производства показатели рентабельности используются как инструмент инвестиционной политики и ценообразования. 
Необходимый уровень прибыли и рентабельности позволяет решать целый комплекс задач, обуславливающих стабильность и эффективность бизнеса. Однако возможность достижения прибыли сложна, поскольку зависит от влияния множества фактов.
Выделяют 2 группы факторов:
1. факторы внешней среды или объективные;
2.  факторы внутренней среды или субъективные.
Факторы внешней среды не подвластны воле предприятия и находятся за пределами возможности. К ним относят: экономическую ситуацию в стране, характер и остроту конкурентной борьбы, конъюнктуру рынка или отношения между спросом и предложением на продукцию, налоговая и кредитная политика государства и коммерческих банков, тарифы на товары и услуги, оказываемые другими участниками рынка и т.д.
К внутренним факторам, зависящим от деятельности предприятий относятся: уровень технической оснащенности. Механизации труда, прогрессивность техники и оборудования, применяемых на производстве, характер технологических процессов, уровень производительности труда и т.д. 
Многообразие показателей рентабельности определяет альтернативность поиска путей ее повышения. Каждый из исходных показателей раскладывается в факторную систему с различной степенью детализации, что задает границы выявления и оценки производственных резервов.
Для принятия многих управленческих решений важно знать не только факторы, влияющие на величину и структуру себестоимости, но и причины, определяющие изменение рентабельности. Подобный анализ строится в соответствие с используемой на конкретном предприятии системой показателей рентабельности. 
В отличие от прибыли, которая показывает абсолютный эффект деятельности, существует относительный показатель эффективности работы предприятия - рентабельность. В общем виде он исчисляется как отношение прибыли к затратам и выражается в процентах. Различают следующие виды рентабельности: 
1) рентабельность производства (производственных фондов) (Рп), рассчитывается по формуле: 
Рп = Пв / (ОФП + НОС),
где Пв - общая (валовая) прибыль за год (или другой период);
ОФП - среднегодовая стоимость основных производственных фондов;
НОС - среднегодовой остаток нормируемых оборотных средств. 
2) рентабельность собственного капитала (Рс.к), который характеризуется размером уставного фонда (акционерного капитала), он интересует всех акционеров, т.к. определяет верхнюю границу дивидендов:
Рс.к = Пч / Кс,
где Пч - чистая прибыль (с учетом уплаты процентов за кредит);
Кс - собственный капитал, величина которого принимается по данным баланса и равна сумме активов за минусом долговых обязательств. 
3) рентабельность перманентного капитала (Рп.к) - отражает эффективность использования долгосрочного (перманентного) капитала в деятельности организации (как собственного, так и заемного):
Рп.к = Пч / Кп,
где Кп – перманентный капитал.
4) рентабельность совокупных активов (Ра) - характеризует эффективность использования всего наличного имущества предприятия: 
Ра = Пч / Ка,
где Ка - средняя сумма активов баланса предприятия; 
5) рентабельность продукции (Рпр) характеризует эффективность затрат на ее производство и сбыт: 
Рпр = Пр / Ср,
где Пр - прибыль от реализации продукции (работ, услуг);
Ср - полная себестоимость реализованной продукции; 
6) рентабельность отдельных видов продукции (Рв.пр): 
Рв.пр = Пед / Сед,
где Пед  - прибыль в расчете на единицу продукции;
Сед - полная себестоимость единицы определенного вида продукции; 
7) рентабельность реализации, (продаж или товарооборота) (Рр) - показывает долю прибыли, приходящуюся на одну денежную единицу продаж (стоимость реализованной продукции): 
Рр = Пр / Vр,
где Пр – прибыль от продаж;
Vр – выручка от продаж.




ГЛАВА 2.	Анализ прибыли и рентабельности предприятия на примере ООО «Газпром добыча»

2.1. Анализ формирования прибыли  ООО «Газпром добыча Надым»

















2.2. Анализ формирования рентабельности.
1) рентабельность производства (производственных фондов) (Рп), рассчитывается по формуле: 
Рп = Пв / (ОФП + НОС),
где Пв - общая (валовая) прибыль за год (или другой период);
ОФП - среднегодовая стоимость основных производственных фондов;
НОС - среднегодовой остаток нормируемых оборотных средств. 
2) рентабельность собственного капитала (Рс.к), который характеризуется размером уставного фонда (акционерного капитала), он интересует всех акционеров, т.к. определяет верхнюю границу дивидендов:
Рс.к = Пч / Кс,
где Пч - чистая прибыль (с учетом уплаты процентов за кредит);
Кс - собственный капитал, величина которого принимается по данным баланса и равна сумме активов за минусом долговых обязательств. 
3) рентабельность перманентного капитала (Рп.к) - отражает эффективность использования долгосрочного (перманентного) капитала в деятельности организации (как собственного, так и заемного):
Рп.к = Пч / Кп,
где Кп – перманентный капитал.
4) рентабельность совокупных активов (Ра) - характеризует эффективность использования всего наличного имущества предприятия: 
Ра = Пч / Ка,
где Ка - средняя сумма активов баланса предприятия; 
5) рентабельность продукции (Рпр) характеризует эффективность затрат на ее производство и сбыт: 
Рпр = Пр / Ср,
где Пр - прибыль от реализации продукции (работ, услуг);
Ср - полная себестоимость реализованной продукции; 
6) рентабельность отдельных видов продукции (Рв.пр): 
Рв.пр = Пед / Сед,
где Пед  - прибыль в расчете на единицу продукции;
Сед - полная себестоимость единицы определенного вида продукции; 
7) рентабельность реализации, (продаж или товарооборота) (Рр) - показывает долю прибыли, приходящуюся на одну денежную единицу продаж (стоимость реализованной продукции): 
Рр = Пр / Vр,
где Пр – прибыль от продаж;
Vр – выручка от продаж.


2.3. .Перспективы развития предприятия…………………………………..
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